
  

Poursuite 

d’études  

 

- BTS MCO 

- BTS NDRC 

- BTS Banque 
- Autres  

 

Les+ 

 de notre 

établissement 

 Un encadrement 

de qualité  

 Une pédagogie 

par projet 

(partenariat 

école-entreprise) 

 Une aide 

individualisée 

 Des temps forts 

pour préparer 

l’orientation et 

l’insertion 

professionnelle 

(visitesd’entrepris

e, forums 

d’orientation) 

 

 

  

  
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

           LPO Joseph Pernock 

         Morne Dorival -97214 LORRAIN 

         Téléphone : 05 96 53 42 23 

         Fax : 05 96 53 46 54 

         Mel : c e.9720726g@ac-martinique.fr 

 

  

LPO JOSEPH PERNOCK 

LE LORRAIN  

 

BACCALAURÉAT 
PROFESSIONNEL 
Métiers du Commerce  

et 

de la Vente 

 

Option B  

Prospection clientèle et 
valorisation de l’offre 

commerciale 

 



 

 

      

Formation en 3 ans après la troisième qui 

prépare le jeune aux métiers de la vente 

pour une clientèle de particuliers ou de 

professionnels. 

COMPÉTENCES 
PROFESSIONNELLES 

DÉVELOPPÉES 

 Accueillir, conseiller et vendre des 

produits et des services associés, 

 

 Contribuer au suivi des ventes, 

 

 Participer à la fidélisation de la 

clientèle et au développement de la 

relation client, 

 Prospecter et valoriser l’offre 

commerciale. 

SAVOIR-ÊTRE 

 

Sourire 

Maitrise de soi 

J’aime 

ƒ . Le contact et j’ai le sens de 

l’accueil 

ƒ . La rigueur et l’organisation et 

j’ai une bonne présentation 

ƒ . Prendre la parole en public et 

j’ai une aisance à l’oral 

ƒ . L’écoute et je  suis disponible 

pour les autres * 

ƒ . Le travail en équipe et j’ai le 

goût du challenge 

ƒ . Prendre des initiatives et je 

sais être autonome 

ENSEIGNEMENT GÉNÈRAL 

Français            PSE                Mathématiques 

   Histoire-Géographie            Arts appliqués 

              Anglais              Espagnol 

MÉTIERS ENVISAGÉS 

 Chargé de clientèle 

 Conseiller commercial  

 Conseiller relation client à 

distance 

 Conseiller en vente directe 

 Vendeur à domicile indépendant 

 Commercial 

 Représentant commercial 

 

 

PERIODES DE FORMATION 
EN MILIEU PROFESSIONNEL 

– PFMP- 

22 semaines sur 3 ans 
 

 6 semaines en classe de seconde 

 8 semaines de classe de première  

 8 semaines en classe de 

terminale 

ENTREPRISES D’ACCUEIL 

 En classe de seconde toutes les 

entreprises suivantes sont 

acceptées 

 En classe de première et 

terminale seules les entreprises 

soulignéessont acceptées 
 

Offices de la cultureBanques 

 

Hôtels Agences de voyage 

 

Mairies et servicesSupermarchés 

 

ElectroménagerParfumerie Assurance 

 

Prêt-à-Porter Magasins spécialisés 

 

Hypermarchés                           Administrations 

Offices de tourisme 

ConcessionnairesAgences immobilières 

 

Magasins informatiqueMagasins jeux vidéo 

 

Grossistes 

 

 

 


